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Aceituna Manzanilla Entera
y Aceite de Oliva Virgen Extra

Las aceitunas de mesa Manzanilla Olive,
ahora, mds cerca de ti.

B FUENTE: Departamento Comercial Manzanilla Olive.

NUESTRAS COOPERATIVAS DE BASE:

<<A un golpe de clic,

y a disfrutarlas en casa>>

Cada iniciativa que se emprende desde Manzanilla
Olive paradaraconocerel proyectoysus productos,
es una ilusionante aventura con la que se quiere
compartir y ofrecer lo mejor que sabemos hacer,
lo mejor que obtenemos del trabajo de nuestros
olivareros. Por ello presentamos con mucha ilusion,
la nueva tienda on line en la que podras tener “a
golpe de clic” las mejores aceitunas de mesa en
tu mesa, preparadas y listas para disfrutarlas en tus
mejores momentos y siempre con los tuyos.

En esta ocasion, Manzanilla Olive se estrena en
la comercializacidon de sus aceitunas de mesa en

su web: www.manzanillaolive.es, de esta forma
permite adquirir cualquiera de sus formatos
disponibles y variadas presentaciones, desde
cualquier rincon del territorio espanol.

El aperitivo por excelencia lo tienes ahora mas cerca
que nunca, con tan sélo muy pocos pasos se puede
elegir y hacer un pedido que serd entregado a
domicilio en menos de 72 horas.

<<El sabor de nuestras aceitunas
de mesa y sus diferentes
presentaciones, ya  pueden
adquirirse online>>
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B FUENTE: Enclave Rural.

relevo  generacional, la

integracion y la

imternacionalizacion.

<<Un reto comun: impulsar
el relevo generacional
en el olivar andaluz>>

“El campo andaluz estd tremendamente
envejecido”. No se trata de una frase hecha sino
de una realidad que se traduce en mas de 82.000
andaluces y andaluzas con mas de 65 anos que
deberian pensar en la jubilacion, y que siguen
estando al frente de sus explotaciones agrarias.
Representan el 35% del total, frente a menos de un
10% de los menores de 40 anos.

Algunas de las principales trabas para el relevo
generacional se encuentran en el dificil acceso a
la tierra, la escasez de ayudas y la presion fiscal. El

coste de adquisicion elevado y un arrendamiento
nada facil de soportar por los jévenes agricultores.
Se podria describir como una cuestiéon “iceberg”
que esconde muchos mas problemas de fondo
de los que a simple vista se perciben. Los cuales
precisan de nuevas férmulas para que esas
personas de 65 anos puedan ceder sus tierras a
menores de 50.

<<Ayudas para jévenes
agricultores 2018: se duplica la

cuantia en los pagos directos>>

Esas nuevas formulas vienen como una novedad
importante en la nueva PAC para este 2018, son las
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Los retos del sector Agroalimentario: el

ayudas complementarias a los jévenes agricultores
de hasta el 50% del valor medio de los derechos de
pago basico del joven agricultor.

Hasta ahora, se aumentaba el valor de los derechos
de pago basico en un 25% del valor medio de los
derechos a los jovenes agricultores.

<<Ayudas a la primera
instalacidn: para jovenes
agricultores 2018>>

Este 2018 se presenta interesante, ya que hay
convocatorias de ayudas para la primera instalacion
de jévenes agricultores. Estas ayudas, incluidas en
el Programa de Desarrollo Rural de Andalucia 2014-
2020 y cofinanciadas al 90% por el Fondo Europeo
Agricolade Desarrollo Rural, se dirigenaagricultores
de entre 18 y 41 anos de edad en el momento de la
solicitud y cuya actividad sea la puesta en marcha de
una explotacion agricola.

Estas ayudas no estan vinculadas directamente
a las declaraciones de la PAC anuales que hacen

los agricultores, si no que se enmarcan dentro de
Programas de Desarrollo Rural especificos, que
gestiona y coordina cada Comunidad Auténoma,
en nuestro caso la Comunidad Autonoma Andaluza.

<< Una sociedad en la que se
habla mucho y se hace poco>>

Es necesario seguir avanzando en alcanzar este
reto, y dar soluciones optimas y duraderas a este
problema, no sélo para mantener y dar impulso al
sector primario, sector que no sélo es una actividad
econdmica sino también una forma de entender
la vida, de cuidar nuestro medio ambiente, de
consumir productos de calidad garantizada, de
abastecer la demanda de la poblacion y por la
repercusion que tiene en nuestra economia a nivel
de creacién de empleo, pues segun el Consejo
Europeo de Jovenes Agricultores, por cada joven
que se incorpora a la agricultura se generan
ocho puestos de trabajos indirectos.

Para la Consejera de Agricultura de la Junta de
Andalucia el relevo generacional no es soélo
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la jubilacion de las personas mayores sino un
impulso a la modernizacién de las explotaciones
y a la innovacion en el campo. Ademas, insiste
en la capacidad de generar empleo entre los
jévenes; y una oportunidad para fijar la poblacion
en los entornos rurales andaluces evitando asf el
despoblamiento incorporando a los jovenes a la
actividad agraria, porque el olivar genera renta,
empleoy estabilidad.

<<El problema es el como>>

Las dificultades para un relevo generacional real
generan mucha preocupacion, ya que ademas hay
tierras y situaciones en determinadas zonas que
pueden llegar a ser abandonadas, porque el sector
agrario, de bajos rendimientos y beneficios a largo
plazo que nunca estan asegurados, se enfrenta
ademas a una alta fiscalidad y un aumento de los
costes de produccion.

En un momento en el que cada vez mas aumenta
el nimero de paises que buscan escenarios para
asegurarse sus producciones y tener soberania
agroalimentaria para abastecer a la poblacion,
parece que para la UE esto no es una prioridad,
segun algunas organizaciones agrarias. Ademas
consideran que Andalucia, tercera region
de la UE con mayor numero de habitantes,
no puede estar mirando lo que hacen otras
comunidades, sin ser referente.

“La integracion y la internacionalizacién del
sector agroalimentario andaluz, es un tema
que sigue siendo de suma importancia para
nuestra competitividad.

<< Un desafio comun:

alcanzar una éptima
dimensidon empresarial»
“Alcanzar una Ooptima dimension empresarial”,

constituye una preocupacion del sector cooperativo
agroalimentario que ve en los procesos de

concentraciéon empresarial la mejor forma de
afrontar los retos de la globalizacion y a la vez de
superar muchas de las limitaciones estructurales y
econdmicas que tienen las sociedades cooperativas
para su expansion y crecimiento sin tener que
abandonar dicho modelo empresarial.

<<LLa mejora de la estructura
empresarial»

No cabe duda de que la politica de nuestro pais,
consciente de que la dimension de nuestras
empresas no es la adecuada para el entorno en el
gue nos movemos, nos incentiva econdmicamente
a estos procesos de integraciéon mediante lineas de
ayudasespecificas. Yaunque el sectorengeneral, en
muchos casos, no sea consciente, nos encontramos
ante un nuevo escenario: la globalizacion y la
liberacion de los mercados, que requieren de
una agricultura mas competitiva.

Debemos reconocer el dualismo de nuestra
agricultura ante este escenario y el marco de
la llamada agricultura multifuncional en la
PAC. Pero especialmente es preciso resaltar la
necesaria mayor integracion de los agricultores y las
cooperativas agrarias en el sistema agroalimentario
a través de un asociacionismo fuerte que
controle no solo la produccidn, sino también
la transformacion y la comercializacion.

El sector sigue estando muy “atomizado” y es
necesario mejorar la estructura, potenciando la
competitividad en los Grupos empresariales.

En 2016, aumentd el nimero de empresas medianas
en el sector (entre 10y 200 trabajadores), al tiempo
que ha disminuido el nimero de microempresas
(entre 1y 9 trabajadores). El sector ha empezado
a trabajar en la linea de dinamizacién que pasa
por ganar mayor tamaio y alcanzar la escala
necesaria para afrontar los retos nacionales e
internacionales.

La atomizacion de la industria agroalimentaria es
un obstaculo para su competitividad, por lo que

se hace preciso el apoyo para alcanzar éptimas
dimensiones de las empresas cooperativas del
sector agroalimentario, mediante procesos de
integraciéon de entidades asociativas, de fusion
de entidades asociativas en otra ya existente, o de
constitucién de nuevas entidades asociativas.

Los procesos integradores en el seno del
cooperativismo no han de limitarse a llevar a cabo
las mismas actuaciones que se han dado en el seno
de las sociedades cooperativas de base, sino que
han de tener aspiraciones que vayan mas alla. Si
a ello le anadimos el problema del alejamiento
del consumidor vy, por tanto, de la pérdida de
valor anadido generado por la transformacion
y comercializacion de los productos, podemos
concluir que los procesos integradores en el
cooperativismo vienen a paliar este problema porsu
mayor tamano y sus mayores recursos que le dotan
de las piezas clave para llevar a cabo actividades
que anadan valor a los citados productos.

<<]La internacionalizacién>>

Finalmente pero no menos importante, senalar
que en relacién con la internacionalizacién de
las sociedades cooperativas, el comercio con el
exterior plantea a la actividad propia de éstas una
serie de problemas anadidos que son dificilmente
soportables por empresas de un tamano reducido.
Pero no por ello las cooperativas han de renunciar
a una oportunidad tan importante como la
exportacion de sus productos.

La exportacion hace necesario el poseer personas
cualificadas en la organizacion, disponer de
los recursos necesarios para el conocimiento
del mercado en el exterior y, lo que es aun mas
importante, conocer las reglas o pasos a seguir para
conseguirlo. Este problema es facilmente superable
cuando nos referimos a entes de mayor tamafno
capacitadosy consolidados para afrontar los nuevos
retos.

www.manzanillaolive.es
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Turismo Industrial y Jornadas diddcticas para

jovenes wumiversitarios y alummnado de Ciclos

Formativos.

m FUENTE: Departamento de Comunicaciéon Manzanilla Olive.

Desde hace aproximadamente un ano, Manzanilla
Olive forma parte del programade Turismo Industrial
que puso en marcha la Diputacion de Sevilla a través
de su sociedad, Turismo de la Provincia de Sevilla.

<<Patrimonio vivo>>

Porque Andalucia alberga empresas, industrias,
oficios, sabores, tradiciones y lugares que moldean
un patrimonio industrial complejo y vivo, legado
de siglos de actividad econdmica. Y estos recursos
facilitan toda la informacién necesaria para recorrer
el territorio y conocerlo de un modo muy distinto,
siendo ademas complementario a la oferta turistica
tradicional de Andaluciay sus provincias.

Alumnado de la Escuela de Hosteleria de Lebrija, Sevilla.

<<Ofrecer nuevas experiencias
a los visitantes>>

El turismo industrial es un tipo de turismo que
implica visitas a empresas en activo y al patrimonio
historico industrial, ofreciendo a los visitantes
una experiencia relacionada con los productos,
procesos productivos, o la historia de la empresa 'y
sus actividades.

Estas visitas organizadas a empresas ya existian en
otras comunidades de Espana y en otros paises,
fabricas de chocolate en Francia, de quesos en
Holanda, destileria de Jack Daniels en Tennessee
(EEUL).

] CAMPANAS ~

_~ AL OIIN (0,51" TAE™)

Tel: 629 527 201

www.itt1878.com

Raquel Muioz
Delegada comercial

Consulte en este télefono 6 a través de cualquiera de nuestros agentes comerciales

*FINANCIACION A 4 CAMPARIAS AL 0%* TIN - 0,51% TAE**

“TAE 051%. Ejemplo calculade para operacion de préstame de |0.000€, 44 cuotas mensuales de 227,27€ Cuotas pospagables, Comision de apertura y
gastos de estudio 0,95%, Gastos de inscripcion en el Registro 95€. Las cuctas incluirin, en su caso, un seguro de proteccion de pagos CARDIF. CIF: AQQI2421D.
Thno.:91 5903001, Interés subvencionado por New Holland y COMPANIA MAQUINARIA 93 5.A. Importe méximo a financiar 45% del PVP. Financlacion realizadaa través de
CNH Industrial Capital Europe Sucursal en Espaiia, Camparia aplicable en COMPANIA MAQUINARIA 93 5A. Campaia vigente desde el 28 de marzo hasta el 30 de junio
de 2018. Vilido para las 50 primeras unidades, Operaciones sujetas a estudio y aprobacién. Ne incluye transporte ni matriculacian,

(1)Precio de la version del tractor T5.115 equipade con cabina con aire acondicionado, inversor hidriulico, bomba de gran caudal de |01L, asiento mecanico, heumiticos
delantercs 340/85r24 y traseros 420/85r34, sin contrapesos delantercs, toma de fuerza 540/ 1000, Consulte condiciones de paquetes Olive Y Olive Plus

(2)Precio de 1a versién del tractor T6.180 equipado con con cabina con aire acondidionado, cambio Electro-Command 16x 16, asiento atico, 05 delanteros
420/70r28 y traseros 520/70r38, cabina de perfil bajo, contrapesos delanteros. Consulte condiciones con puente y cabina suspendides.

NEW HOLLAND TOP SERVICE - 0080064 111 111
ASISTENCIA E INFORMACION 24/7

*La llamada es gratuita desde teléfono fijo. Antes de Bamar con su teléfono mavil, consulte tarifas con su operador.
wwswnewholland.es

Compania Maquinaria 93 SA

$% NEW HOLLAND

S GRICULTURE



Alumnado [.E.S. Al Andaluz de Arahal, Sevilla.

Hay que aprovechar el interés del turista por este
tipo de actividad, ya que se pone de manifiesto una
atraccion por la cultura, por aprender asi como por
conocer el patrimonio econdémico de un territorio
y por las actividades tradicionales que en algunas
ciudades estan totalmente perdidas y olvidadas.

En nuestra provincia se puso en marcha este
programa de turismo industrial como una
plataforma para la promocion de la oferta existente,
para un intercambio de experiencias; y es desde el
2013, que junto a premios, encuentros y un arduo
trabajo de visitas, tanto de publico en general
como de profesionales, se llevan cabo jornadas de
puertas abiertas y de visitas en gran parte del tejido
empresarial e industrial de la provincia de Sevilla.

Desde Manzanilla Olive y al margen del marketing
que supone para la empresa el convertirse en
escaparate para los visitantes y mostrar al detalle
el proceso que siguen nuestras aceitunas hasta
convertirse en aperitivo mundial por excelencia,
puede ayudar para reactivar la economia de la zona
y sacar partido a sus industrias o devolver otra vida
a las que estdn en desuso y que en muchos casos
son instalaciones que han sido declaradas Bien de
interés cultural, ofreciendo su valor arquitecténico o
como testimonio vivo del pasado.

Otra iniciativa en la que Manzanilla Olive se ha
comprometido a realizar periédicamente, y siempre
que lo permita el optimo desarrollo de sus procesos
productivos, es la de desarrollar jornadas didacticas
dirigidas a jovenes universitarios y alumnado de

ciclos formativos cuya materia tenga relacion con
la industria agroalimentaria, sus procesos, sus
productos y el desarrollo tecnoldgicoy lalnnovacion.

A peticion propia del centro universitario 'y

educativo y en coordinacion con el area de
produccién y de calidad de Manzanilla Olive, se
atienden todas las solicitudes que nos llegan vy
se organizan aquellas que mejor se adapten a las
necesidades de los solicitantes y de la disponibilidad
de la empresa.

El objetivo es contribuir con la comunidad educativa
tanto universitaria como superior, aportando
informacion y experiencias desde la perspectiva de
una industria agroalimentaria. Pues entendemos que
es una buena forma de complementar su formacion
académica en la materia, ilustrdndoles con una
vision “viva” de la industria agroalimentaria, de sus
procesos y productos, del uso de la tecnologia, de
la garantia por la calidad y seguridad alimentaria del
producto final.

£
i
N

(EAMAR

DISTRIBUCIONES S.L.

Revista n® 12

Nos produce gran satisfaccién formar parte de este
proceso de formacién académica de este alumnado
universitario y de ciclos formativos, ya que ellos y ellas
formaran parte de los futuros recursos humanos que
deberan emplearse a fondo en el tejido industrial y
empresarial de Andalucia.

Jornada didactica dirigida a alumnos universitarios
y de Ciclos Formativos.

Poligono Hacienda Dolores, Calle 7, Naves 25-33 - Apdo. Correos 238 41500 Alcald de Guadaira (Sevilla)
Tfnos.: 902 996 883 - 955 634 208 = Fax 902 158 766 - 955 634 209 = Movil: 620 955 718
pedidos @ ceamardistribuciones.com * marketing @ ceamardistribuciones.com

Distribuidor de productos de limpieza, higiene, lavanderia y maquinaria industrial.



en el sector.

Seguimos apostando por la innovacion

B FUENTE: Grupo de Desarrollo Rural Serrania Suroeste Sevillana.

<<Manzanilla Olive colabora
en un nuevo Grupo Operativo
de innovacién>>

El pasado 13 de abril de 2018, la Junta de Andalucia
aprobaba la creacién de un Grupo Operativo de
innovacion para la puesta en marcha de un proyecto
piloto en la comarca de la serrania suroeste sevillana
para “la reutilizacion de aguas residuales del
aderezo de aceitunas de mesa para riego por goteo
en olivar”.

Mediante una resolucion de la Direccién General
de Industria y Cadena Agroalimentaria de la
Consejeria de Agricultura, Pesca y Desarrollo Rural
de la Junta de Andalucia en la que se relacionan las
entidades beneficiarias de las ayudas a la creacion

%

Reunién socios Grupo Operativo.

y funcionamiento de Grupos Operativos de la
Asociacién Europea e Innovacion (AEl), actuando
como entidad solicitante el GDR serrania suroeste
sevillana, en nombre de la agrupacion.

El Grupo Operativo para la ejecucion del proyecto
piloto “reutilizacion de Aguas residuales del
aderezo de aceituna de mesa para riego por
goteo en olivar”, ha obtenido una subvencién de
216.766,90 €; financiado por el Fondo Europeo
Agricola de Desarrollo Rural FEADER (90%) vy la
Consejeria de Agricultura, Pesca y Desarrollo Rural
de la Junta de Andalucia (10%).

La agrupacion de socios que ejecutara el proyecto
piloto del Grupo Operativo la forman el GDR
serrania suroeste sevillana (entidad coordinadora
del proyecto), la S.C.A. Ntra. Sra. De Las Virtudes,
la Universidad de Codrdoba, la S.C.A. Labradores
de la Campina y el Ayuntamiento de Arahal,
como entidades beneficiarias; y la Agrupacion
de Aceitunas de Mesa para el Medio Ambiente
de Arahal AMPEMA y Manzanilla Olive S.C.A.
de 20 Grado, como socios colaboradores no
beneficiarios.

<<Objetivo: innovar en el
sector>>

El objetivo del proyecto innovador es la reutilizacién
de aguas salinas residuales procedentes de la
industria de aderezo de aceituna de mesa para
riego por goteo en olivar. Se pretende poner de
manifiesto, a través de ensayos demostrativos,
la idoneidad sin riesgo para el suelo, las aguas
superficiales y subterraneas y las plantas, de la
aplicacion de estas aguas residuales temporalmente
almacenadas en balsas mediante pequenas dosis

con riego por goteo en olivares, actualmente en
secano.

Este proyecto pretende de forma especifica
contribuir a la reduccion de los volumenes de aguas
salinas almacenadas en balsas, con la consiguiente
disminucion de riesgosambientales sobre el sistema
hidroldgico en general, reduccion de la huella
hidrica en el proceso de produccion de aceituna
de mesa e incremento de la productividad de
olivares mediante la aplicacion de riego por goteo
con aguas procedentes del proceso de aderezo de
aceituna.

<<LLa gestion sostenible de los
recursos, es un beneficio para
todo el sector del olivar>>

Se esperaque laejecucion del proyecto permita que
el sectordel olivar se beneficie de los conocimientos

y técnicas resultantes para el aprovechamiento
de las aguas salinas procedentes de la industria

del aderezo de la
aceituna de mesa para
el riego por goteo de
olivares, actualmente en
secano, incrementando
su  productividad vy
reduciendo los riesgos
ambientales asociados
al almacenamiento de
grandes cantidades
de aguas residuales
industriales, contribuyendo asi a los objetivos de
la AEI de potenciar la productividad en el sector
agrario y la gestion sostenible de los recursos.

SERRANIA
SUROESTE

SEVILLANA

GRUPO DE DESARROLLO RURAL

La ayuda se encuadra en la submedida 16.1.3. del
PDRA 2014-2020 para la realizacién de proyectos
piloto y el desarrollo de nuevos productos,
practicas, procesos y tecnologias, en los sectores
agricola, alimentario y forestal del programa de la
Asociacién Europea de Innovacién (AEl) en materia
de productividad y sostenibilidad agricolas.

De cémo posicionarse en el mercado de

Estado Umidos, claves del éxito: dimension y

posicionamiento

® ANTONIO . JIMENEZ HIDALGO. Direccién General Manzanilla Olive.

El pasado 23 de agosto, todos conociamos la
noticia, porlaprensa, deunaoperacioninternacional
de compra llevada a cabo por un conocido grupo
empresarial agroalimentario andaluz:

“Entrar a formar parte en una de las empresas que
promovieron en el 2017 el arancel de la aceituna
negra espanola en Estados Unidos”.

Esa ha sido la operacién internacional estratégica
de compra desarrollada por el grupo Dcoop junto a
su socio marroqui Devico; se han hecho con el 20%
del grupo familiar californiano Bell-Carter.

No deja de sorprender la operacién realizada por
Dcoop, que ya controlaban el 50% de la envasadora
estadounidense de aceite Pompeian lider de ventas
de aceite de oliva virgen extra en Estados Unidos,
conunacuotade mercadodel 13%. Ademas, Dcoop
tiene una comercializadora en el pais americano,
Acorsa USA, que seintegrara en la nueva estructura.

<Qué supone para el grupo
empresarial malaguefio Dcoop
este movimiento?

EL MANZANILLO



Pues pasar a un mayor volumen de ventas de
aceitunas negras y verdes, ya que suministrara
a Bell-Carter, lider del mercado de aceitunas de
mesa en USA, la mitad de todas las aceitunas que
vende la empresa estadounidense. Si tenemos
en cuenta el ultimo informe del COl, en el que se
recoge que en las ultimas cinco campanas la Unién
Europea seguida de Egipto, Turquia y Estado
Unidos, concentran el 57% del consumo mundial
de aceitunas de mesa.

*Fuente: COlI.

<< Consolidar una fuerte
estructura comercial>>

Con la nueva estructura, Dcoop y Devico
suministraran aceitunas desde Espania (en este caso,
verde y negra a granel, no afectada por el arancel
de 34,7%), desde Portugal y desde Marruecos. Hay
que decir que estos dos ultimos paises, junto con
Egipto, Grecia y Tunez, son los mas beneficiados
del arancel impuesto a la aceituna negra espanola,
y que ha generado una caida de las exportaciones
de en torno al 40% (especialmente para empresas
como Angel Camacho, Aceitunas Guadalquivir y
Agro Sevilla).

<<Ventaja competitiva>>

La entrada en Bell-Carter, una firma americana que
durante mas de 100 anos lleva aportando el sabor de
la aceituna de mesa a los hogares estadounidenses
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y que producen mas de la mitad de las aceitunas
de California vendidas en el pais a través de
marcas como Lindsay; permite sumar también una
importante ventaja competitiva: y es que Dcoop
podra optar ahora por envasar directamente en las
instalaciones de Bell-Carter en Estados Unidos la
aceituna negra que destine a este mercado, con
lo que evitara pagar los aranceles que el Gobierno
de Donald Trump ha impuesto a este producto. Y
es que las aceitunas negras a granel asi como las
aceitunas verdes no tienen arancel.

<<Tomando posiciones>>

Esta alianza refuerza la apuesta de Dcoop por
el mercado americano, replicando el éxito de la
alianza con Pompeian. Con el acuerdo se convierte
en la proveedora en exclusiva de la compania
estadounidense en la peninsula Ibéricay el norte de
Africa, asi como poder convertirse en una empresa
lider a nivel mundial en este sector.

<< Y es que Dcoop ha realizado una jugada
maestra en el sector de la aceituna de mesa:
Ha adelantado por la derecha al resto de
empresas, convirtiendo el mayor problema
al que nuestro sector se ha enfrentado en
los ultimos 30 afos en su mayor fortaleza.
Y no se trata de cuestiones politicas.... la
estrategia para una empresa tan importante
como Dcoop, productora, envasadora y
comercializadora en el sector agroalimentario
es alcanzar el objetivo de crecer en dimensién
y tener un 6ptimo posicionamiento para no
depender precisamente de una decisiéon
politica tan arbitraria como ha sido Ia
imposicion del arancel a la aceituna negra
envasada espaiola.

Y es el mayor y mejor ejemplo de que la
“unidén hace la fuerza” y de que determinadas
operaciones estan tan sdélo al alcance de
quien ostenta la dimensién adecuada para
enfrentarse a los retos que nos plantea este
sector>>

Etiquetas MACHO

www.etiquetasmacho.com
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Asistencia a ferias: Biofach 2018 (Alemania)
y Alimentaria 2018 (Barcelona).

B FUENTE: Departamento Comercial de Exportacion Manzanilla Olive.

Miembros de Manzanilla Olive

Manzanilla Olive, notiene excusas paranoasistiralas
Ferias Internacionales del sector de la alimentacion
de gran relevancia mundial, como Biofach 2018
(Alemania) y Alimentaria 2018 (Barcelona).

Ferias internacionales agroalimentarias, que
nos brindan una magnifica oportunidad para
consolidar relaciones comerciales, incrementar las
exportaciones y generar nuevas oportunidades de
negocios.

<<Anade valor al trabajo del
equipo comercial>>

Podemos definirlas como “un escaparate” donde
servistoy oido, de una manera mas cercana, darnos

a conocer y posicionar nuestra marca en mercados
internacionales. Ademas nos va a permitir conocer
las Ultimas tendencias del sector, del mercado y
del consumidor; poder compartir con empresas
competidoras un espacio comun, donde mostrar
y adquirir nuevas ideas innovadoras y punteras,
conocer de primera mano hacia donde se dirigen
nuestros rivales de mercado y redefinir nuestras
estrategias comerciales, si fuese preciso.

<<Biofach, la gran cita del sector
de alimentos ecolégicos>>

El pasado mes de febrero, un grupo de miembros
de la directiva de Manzanilla Olive asistid a la
edicion Biofach 2018 en  Alemania, evento que
congrega una parte considerable de la industria

agroalimentaria  mundial de los productos
ecoldgicos.

Biofach en su 290 edicion, no sélo es un escaparate
para el sector ecoldgico, sino un interesante foro
para aportar alternativas al modelo agroindustrial
actual.

Este certamen internacional se centra en la
diversidad, responsabilidad y planteamientos
de futuro, porque la agricultura ecoldgica ofrece
soluciones al cambio climético, a la lucha contra el
hambre y al agotamiento de los recursos naturales.

Todas las actividades que se han desarrollado
en esta nueva edicion, convierten a Biofach en
una cita ineludible que el conjunto del sector
ecoldgico espanol se debe marcar anualmente en
el calendario.

Alemania no sélo es el mercado de alimentos
ecoldgicos mas importantes de Europa, sino el
segundo mas relevante del mundo, Unicamente por
detras de Estados Unidos.

<<Apreciacién del producto
espaﬁol»

Aproximadamente el 85 % de la produccién
espanola en alimentacién ecoldgica se destina a
los mercados exteriores, siendo Alemania uno de
nuestros principales mercados de exportacion.
Espana exporta dentro del sector ecoldgico
principalmente frutas y hortalizas, cereales y aceite
de oliva.

“Nuestro aceite de oliva
y nuestras aceitunas de cultivo
ecolégico>>

Las frutas, hortalizas, cereales y aceite de oliva es
lo que mayor reconocimiento tiene Espana en
el pafs aleman y ahi es donde debemos intentar
introducirnos y hacer llegar nuestro aceite de oliva
y aceitunas de cultivo ecolodgico.

En el mercado aleman en particular e internacional
en general, hay muchas oportunidades: Con un
buen producto nacidodel esfuerzoy durotrabajode
nuestros agricultores y agricultoras y del trabajo de
todo el equipo de produccion, calidad y comercial,
Manzanilla Olive espera conseguir posicionar su
producto en los principales mercados ecolégicos
de Europay EEUU.

<<Alimentaria, un escaparate
con nuevas posibilidades>>

Es en Barcelona donde tiene lugar la muestra
alimentaria mas importante de nuestro pais, que se
celebré el pasado mes de abril, donde se dan cita
grandes empresas y organizaciones del sector junto
a centenares de actividades y la presentacion de las
ultimas novedades que convierten a este cita en una
gran oportunidad para el grupo Manzanilla Olive.

<<Potenciar el negocio y
la salida al exterior>>

Parte del stand de Manzanilla Olive en la
edicion de Alimentaria 2018, Barcelona.
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Cata de aceite de oliva realizada en Alimentaria 2018.

Desde Manzanilla Olive se comparte la satisfaccion
por los resultados obtenidos, pues han sido varios
los nuevos clientes que han mostrado interés
por nuestros productos, resultado de un trabajo
riguroso y profesional que el equipo comercial
ha puesto en ello para atender la demanda de los
potenciales clientes.

Como conclusién, cabe  apuntar que tener
presencia en estos eventos comerciales , son citas
de obligado cumplimiento para cualquier empresa
del sector agroalimentario, y desde el grupo
animamos a seguir trabajando para volver a estar
presentes en sus préximas ediciones.

Y para este 2018 la agenda para Manzanilla
Olive estd apretada, en cuanto a asistencia a
ferias internacionales como empresa expositora
PLMA, Summer Fancy Food, SIAL, etc, que
desde el departamento comercial del grupo se
ha propuesto como elemento diferenciador para
tener presencia y mayor visibilidad en el sector de la
industria agroalimentaria.

<<Cada paso que damos juntos
en este largo camino es un gran
logro para todos y todas los
que apuestan por el proyecto,

Grupo Manzanilla Olive>>

Recetario.
Tortilla de patatas con aceitunas.

B FUENTE: Receta cedida por Interaceituna: “Libro de recetas”.

Ingredientes para 4 personas

4 huevos

* 4 -5 patatas medianas
12 aceitunas verdes

* aceite de oliva virgen

* sal

Elaboraciéon

Cortar las patatas en rodajas finas,
freir en abundante aceite, se tienen
que hacer lentamente al principio y
subir el fuego al final para dorarlas.
Escurrir salary reservar.

Picar las aceitunas. Batir los huevos y mezclar con las patatas
y aceitunas.

En una sartén pequena con un poco de aceite se vierte una
porciéon de la mezcla anterior, se distribuye bien, cuando esta
cuajada se le da la vuelta con la ayuda de un plato para que se
haga por los dos lados por igual.

Asi sevan haciendo el resto de lastortillas. Presentaradornadas
con aceitunas.

La cantidad de huevo depende del tamano de éstos y de las
patatas, puede que sdlo se necesiten 3 huevos o que se tenga
que aumentar uno.




¢QUE ES UN OLIVO? EMANZANILLA,
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i ¥ COLGADO EN LA CINTURA
UN SAQUITO TODO LLENO

DE ACEITUNAS"

NADA GORDALETE. &=
/ ESTOY RECITANDO UNA POESEA
DE NUESTRO POETA RAFAEL ALBERTI,
EN LA QUE SE HABLA DE NUESTROS |
OLIVOS Y DE NUESTRAS

VAYA MANZANILLA,

PUES SUENA MUY SOMOS, QUE HASTA

Bk, 7 g" S“Bi“s?.ue GRANDES POETAS NOS
NOS HACIAN POESIAS HAN HECHO POESTASI

INCLUSO CREAN
MASCOTAS CON
NUESTRAS FIGURAS, EN
FORMA DE ACEITUNA ¢Y
-\ SABESPARA QUE?. PARA
ACERCARNOS AL PUBLICO
INFANTIL Y JUVENIL

" ilAY GORDALETEI,
DEJAME QUE TE CUENTE...,
MIRA, NOS HAN HECHO POESTAS,
REFRANES, DICHOS POPULARES,
ADIVINANZAS, CANCIONES,
PINTADO EN CUADROS, INCLUSO
OBRAS DE TEATRO Y CINE

FORMAMOS PARTE DE LA
CULTURA DE NUESTROS PUEBLOS
Y DE NUESTRAS GENTES

iBUENESIMA IDEAN
"ES UNA FORMA DE CONTAR / AHORA QUE LO DICES, RECUERDO
HISTORIAS A LOS MAS PEQUERIO QUE HACE POCO HICIERON UNA
¥ ENSENARLES MEJOR EL A\ PELfCULA QUE TRATABA SOBRE UN
CONOCIMIENTO SOBRE EL N\ OLIVO, UN OLIVO MUY ANTI6UO
OLIVARY SUS PRODUCTOS /

¢VES COMO ST SABES
DE COSAS QUE HACEN
PARA DARNOS A CONOCER Y
TRAMSMITIR ESTA CULTURA
ENTRE LOS MAS PEQUENOS
¥ LOS MAS GRANDES?

PUES SABES UNA COSA LA ACEITUNA!!

MANZANILLA, CON LO QUE MAS ME .
DIVIERTO ES CON LAS ADIVINANZAS : -
- VALE, TE DI6O UNA QUE ES
PUESLAS ADIVINO TODAS.  Jf vy FACIL ¥ AST NUESTROS e >\ §iliLA ACEITUNA!!!
IVENGA, DIME ALEUNA QUE SEGURO £ AMIGOS Y AMIGAS TAMBIEN T G
T L ERaal TE PUEDEN AYUDAR

iiiLA ACEITUNA!!!

DE VERDE ME VOLVI NEGRA

¥ ME MOLIERON CONTINO
HASTA QUE AL FINAL DEL TODO
DE ME HICIERON ORO FINO..... i

iiiVAYA, NUESTROS AMIGOS Y
AMIGAS YA LA HAN ACERTADO
GORDALETEI



